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Opgedragen aan Jos, de opa van wie ik het ondernemerschap meekreeg.
Hij volgde elke stap van Toutenfleurs op en gaf op zijn unieke manier
wijze raad. Ik kreeg de daadkracht mee van Jos, die in mij zijn

ondernemersgeest weerspiegeld zag.
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Voorwoord

De groei van een bloem is een proces, en ook dat was dit boek
voor mij. Mijn ondernemerstraject liep niet van een leien dakje.
Ik geloofde vaak zelf niet wat er op mijn pad kwam en besloot het
neer te pennen in boekvorm. Vijf jaar lang schreef ik, wanneer ik
me overwhelmed voelde, dagboekfragmenten op. Door de groei van
mijn onderneming kreeg ik meer en meer vragen over onderne-
merschap waardoor ik besloot ook concrete tips voor startende
ondernemers te delen. Laat me je meenemen in mijn reis naar een
eigen zaak, een parcours met hoge ups en diepe downs. Een eerlijke
kijk achter de schermen bij Toutenfleurs. Een verhaal over hoe ik
op 18-jarige leeftijd door een moeilijke periode mijn passie voor
bloemen herontdekte en besloot mijn kinderdroom waar te ma-
ken. Ik hoop jou als lezer te kunnen inspireren. Onderneem, word
bewust van de natuur rondom jou of laat je gewoon meenemen in
mijn verhaal. Volg je passie, ga voor die grote droom en vooral trust

your divine nonchalance.



‘Oké, waar ben ik mee bezig? Al mijn spaargeld in een pop-upzaak,

hoe kom ik hier ooit rendabel uit?’

Dat is wat ik dacht na een maand ‘all day everyday’ zelf in mijn
pop-upwinkel te staan. De Toutenfleurs-boutique was toen nog geen

succes.

De eerste dagen kwam er niemand binnen. Al dat werk voor niks,
de moed zakte me in de schoenen. Mijn vrienden en familie zagen het
niet aan me, maar ik ging er echt onderdoor. Daarom besloot ik een
weekend mijn winkel te sluiten: een zonnig topweekend in Knokke
waaruit ik waarschijnlijk heel veel verkoop gehaald zou hebben. Ik
voelde een breakdown opkomen en zag door de bomen het bos niet

meer. Het lukte me absoluut niet om er te staan.

Het runnen van de pop-up, de webshop en daarnaast nog een vol-
ledig najaar plannen, dat alles werd mij veel te veel. Bovendien zag ik
mijn vriendinnen op Instagram na de covidperiode terug op reis gaan,
van de zomer genieten, kortom een normaal leven van een 21-jarig
meisje leiden. Ik voelde me helemaal alleen. Het was alsof iedereen
rondom mij leefde en ik even stilstond in mijn ‘droom’. Of noem ik het

misschien beter een nachtmerrie?
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