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' START JE EIGEN BEDRIJFJE




Als je nog niet precies weet wat je wilt gaan maken,

Op zoek naar ingpiratie R ‘,-’("

Je kunt gepersonaliseerde
kken, halsbanden,

kun je naar het werk van anderen kijken. Wie weet
voerba

krijg je op die manier ideeén voor je eigen creaties! M4 Py ¥ .
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Ontdek.onllne, in bOfake.rj of ?p creatieve maltkten ’ ; e P : J huicdieren maken. Naar
welke dingen populair zijn. Bij Etsy, een creatieve . o - & handgemaak*e spu“en
online winkel, zul je zeker een heleboel mooie dingen - L . (ol == voor dieren s veel vraag.

zien langskomen. Kopieer nooit producten van aagjes geven meer
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anderen, gebruik ze alleen als vertrekpunt voor je | 8\ el P P L ! .+ aan hun dieren dan aan
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eigen werk. Ga aan de slag met een idee tot het echt i, . I
hun kinderen:

iets van jou is geworden. Geef er altijd je eigen draai

aan! Het allerbelangrijkste is natuurlijk dat je iets kiest

wat je leuk vindt om te maken. Je moet er een heleboel

van in elkaar kunnen zetten zonder dat het gaat

vervelen! Welke kunstvorm ga je gebruiken?

Werk je graag met hout? Of kun jij meer met kralen,

stof, metaal of papier?

Kunstvorm — het materiaal dat of de
methode die een kunstenaar gebruikt
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Uraag rond

Als je hebt besloten welk product je wilt gaan verkopen, maak

je eerst een aantal proefexemplaren. Probeer verschillende
kleurcombinaties, ontwerpen en stijlen uit.

Kies hier de best gelukte vier of vijf creaties uit en vraag vrienden en
familieleden om hun mening. Welk ontwerp vinden zij het mooist?
Zouden ze het kopen, denken ze dat er vraag naar is? Wat zouden

ze eraan veranderen? In een groot bedrijf heet dit een focusgroep.
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Uriendelijke feedback

Commentaar op je creaties is niet altjjd leuk,
hoe goedbedoeld ook. Maar met suggesties van
vrienden en familieleden kun je je handgemaakte
product verbeteren. Dus luister vooral naar hun

opmerkingen! Durf vragen te stellen. Bedank ze
voor hun feedback en probeer je niet gekwetst
te voelen. Soms helpt het om alle feedback op
te schrijven en na een dag of twee nog eens
door te nemen.
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Praat met anderen die ook een creatief bedrijfje
hebben. Aan wie verkopen zij hun producten, en

hoeveel vragen ze ervoor? Misschien kom je wel
achter het geheim van hun succes! J
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In de serie Start je eigen bedrijfje lees je hoe je zelf een ----- =
bedrijfje kunt opzetten. Je leert hoe je met geld moet
omgaan, hoe je reclame maakt voor je product of dienst
en hoe je klanten kunt vinden.

Op kinderen of dieren passen, tuinen onderhouden of X
zelfgemaakte producten verkopen: allemaal dingen die je 978-90-8664-744-6

zelf kunt doen om extra zakgeld te verdienen.
Je doet meteen waardevolle kennis en vaardigheden

op voor later in je leven! (e(e) r&m‘n (@)
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