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OKÉ, J IJ  WILT DUS JE EIGEN BEDRIJF BEGINNEN. Dat is geweldig!

Je eigen bedrijf starten en runnen kan een van de leukste en 
meest lonende ervaringen zijn om mee te maken.

Kijk maar eens rond in je woonplaats en op internet naar alle 
bedrijven die er tegenwoordig zijn. Dan vind je winkels, restaurants, 
softwarebedrijven, telecombedrijven, autowerkplaatsen, 
bezorgdiensten, kapsalons en duizenden andere bedrijven.

Bedenk nu dit: elk van die bedrijven is ooit begonnen door 
iemand die een idee had en besloot er een bedrijf van te maken. 
Sommigen deden dat in hun eentje en anderen begonnen van 
meet af aan in teamverband. Ze verschilden hoe dan ook niet 
veel van jou, behalve dan dat ze op jouw leeftijd waarschijnlijk 
nog niet dachten aan het beginnen van een bedrijf. Dit betekent 
dat je al een grote voorsprong hebt in de wereld van het 
ondernemerschap. Heel goed!

Is het moeilijk om een bedrijf te beginnen? Soms. Kost het veel tijd? 
Dat kan. Is het riskant? Vaak wel, ja. Maar is het allemaal de moeite 
waard? Absoluut! Er is iets heel bijzonders aan het starten en laten 
groeien van een bedrijf, iets wat de meeste ondernemers het gevoel 
geeft dat het al dat harde werk, de tijd en het risico waard is.

Dat ‘hele bijzondere’ is moeilijk uit te leggen. Het is de opwinding 
van het zelf iets opbouwen; het is de kick van het verkopen van 
je eerste product of dienst; het is het gevoel dat je iets doet 
waar je gek op bent en waar je tegelijk ook mensen mee helpt. 
Het is de reden dat miljoenen mensen elk jaar weer bedrijven 
beginnen en de reden dat veel mensen het ene bedrijf na het 
andere blijven beginnen.  Deze mensen hebben vaak meerdere 
bedrijven tegelijk. Als deze mensen bereid zijn het werk, de tijd 
en het risico dat ze in één bedrijf stoppen steeds weer opnieuw 
op te brengen, dan begrijp je dat het wel erg aantrekkelijk moet 
zijn om een eigen bedrijf te hebben.

INLEIDING
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Nu is het tijd dat ook jij de voordelen gaat ervaren van het 
beginnen van een eigen bedrijf. Begin meteen aan je reis en waag 
de sprong. We zijn er zeker van dat je het geweldig zult vinden!

OVER DIT BOEK
Door de projecten in dit boek uit te voeren, ben je straks in staat 
om alle benodigde stappen te zetten om ondernemer te worden, 
hoe oud je ook bent.

Of je nu alleen maar wat extra geld wilt hebben om iets nieuws 
te kopen of geïnteresseerd bent in het opbouwen van een bedrijf 
dat je jaren gaat runnen, in dit boek vind je wat je nodig hebt.

We behandelen alle onderwerpen die je ook in een boek voor 
volwassenen vindt, maar we delen die in kleinere stukken op en 
leggen ze in gewone taal uit voor kinderen. Tot de onderwerpen 
behoren

 » een geweldig idee bedenken voor een bedrijf;

 » een plan opstellen om succesvol te zijn;

 » omgaan met het geld in je onderneming;

 » je nieuwe bedrijf bekend maken zodat iedereen ervan weet;

 » je bedrijf lanceren en runnen;

 » zorgen voor je klanten.

Nadat je de projecten in dit boek hebt gedaan, beschik je over 
een echte onderneming die je kunt laten uitgroeien tot elk 
gewenst niveau.

Doe de werkbladen, quizzen en formulieren in dit boek en houd 
het boek bij de hand zodat je ze later weer kunt bekijken. Deze 
informatie beschikbaar hebben is heel handig, want over een 
paar maanden weet je niet meer alles wat je nu hebt bedacht.
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Naast de invulpagina’s in dit boek raden we je ook aan een 
aantekenboekje te gebruiken terwijl je elk project doorloopt. 
Gebruik het boekje om alle punten op te schrijven die volgens 
jou belangrijk zijn wanneer je de taken in dit boek in de praktijk 
gaat brengen. De meeste succesvolle ondernemers hebben altijd 
een notitieboekje bij zich omdat ze nooit weten wanneer ze een 
briljant idee zullen krijgen!  

OVER JOU
Als je geïnteresseerd bent in het starten van een bedrijf, nemen 
we aan dat je over enige vrije tijd beschikt. Je dient toegang te 
hebben tot een computer (natuurlijk met toestemming van een 
ouder). Als er thuis geen computer beschikbaar is, ga dan eens 
naar de openbare bibliotheek. Daar kun je meestal gratis een 
computer gebruiken.

Tot slot hopen we wel dat je weet hoe belangrijk school is en 
dat het beginnen van een bedrijf niet ten koste mag gaan van je 
schoolprestaties. Het is de bedoeling dat je de projecten in dit 
boek uitvoert buiten school en je andere activiteiten om.

OVER DE PICTOGRAMMEN
Bij het doorlezen van dit boek kom je enkele pictogrammen 
tegen. Ze wijzen op verschillende dingen: 

  Dit pictogram wijst je op belangrijke informatie die je 
dient te onthouden.   

  Dit pictogram wijst je op nuttige informatie die je 
helpt tijdens je hele reis als beginnend ondernemer.     

BELANGRIJK

TIP
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VOORDAT JE  METEEN IN HET DIEPE SPRINGT,  IS  HET 
BELANGRIJK OM PRECIES TE  WETEN WAT ONDERNEMERSCHAP 
IS EN UIT  TE  V INDEN OF HET OOK ECHT IETS IS  VOOR JOU.

Wat zijn de voordelen en nadelen van het hebben van een eigen 
bedrijf tegenover werken voor een baas? Wat ga je waarschijnlijk 
heel prettig vinden aan het ondernemer zijn en welke problemen 
ga je waarschijnlijk tegenkomen?

Dit project helpt je om de antwoorden te vinden op die vragen 
en nog veel meer.   

ONDERNEMERSCHAP UITGELEGD
Wat is  ondernemerschap? Ondernemerschap is simpelweg een 
ondernemer zijn. Het is datgene wat een ondernemer (iemand 

PROJECT 1      DE 
BASISBEGINSELEN   
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die een eigen bedrijf bezit) doet. Iedereen die een bedrijf heeft, 
kan in principe een ondernemer worden genoemd. Maar echte 
ondernemers  beginnen bedrijven in hun eentje of met partners 
en werken hard om die bedrijven te laten groeien en ze doen dat 
meestal met veel plezier!

Ondernemers zijn niet alleen maar bedrijvenbezitters. Ze 
gedijen op het beginnen en uitbouwen van bedrijven en veel 
ondernemers beginnen tijdens hun leven meerdere bedrijven. 
Sommige van die bedrijven worden een succes en andere niet. 
Maar een echte ondernemer zal het altijd blijven proberen. Ware 
ondernemers genieten van hun succesvolle bedrijven en als een 
project mislukt, zien ze dat als een kans om ervan te leren en het 
de volgende keer beter te doen.

Een ander onderdeel van het ondernemerschap is het omgaan 
met mensen die jouw visie niet delen. De kans is groot dat 
niet iedereen je maximaal zal steunen tijdens je reis door het 
ondernemerschap. Je krijgt wellicht tegenwerking en kritiek van 
ouders, vrienden of andere mensen die je ontmoet. Maar vergeet 
niet, als je een ondernemer wilt zijn, doe je dat voor jezelf en 
niet vanwege iets wat een ander denkt. Je laat je door niets of 
niemand tegenhouden.

ONTDEKKEN WAT ER ZO GAAF IS AAN 
ONDERNEMER ZIJN
Een  ondernemer worden kan je veel opleveren. De meeste 
mensen die een eigen bedrijf zijn begonnen, zouden nooit 
iets anders willen doen. Als je eenmaal geproefd hebt van het 
ondernemerschap, zou het wel eens het enige kunnen zijn dat je 
ooit als werk wilt doen.

In de volgende paragrafen kijken we naar enkele grote voordelen 
van het ondernemerschap en naar enkele problemen die je 
onderweg waarschijnlijk gaat tegenkomen.   
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